REZERVACIJU - PARDAVIMO ﬂﬁ
SPECIALISTAS (-E)
1250-1350 €/meén. (bruto)

— _—

Eglés sanatorija

TAVO ATSAKOMYBES PAS MUS:

e Rezervacijy priémimas - sklandus ir tikslus klienty uzsakymuy registravimas;

e Aktyvus pardavimai - paslaugy pristatymas ir rekomendavimas, siekiant
uztikrinti geriausia klienty patirtj;

e Klienty konsultavimas telefonu ir el. pastu - informacijos suteikimas, pagalba
priimant sprendimus, bendravimas tiek su naujais, tiek su esamais klientais;

e |einanciy ir iSeinanciy skambuciy valdymas - mandagus, informatyvus ir
operatyvus bendravimas;

e [Skilusiy problemuy sprendimas ir konflikty valdymas - gebéjimas greitai
reaguoti, islaikyti profesionaluma ir rasti tinkamiausig sprendima.

TIKIMES IS TAVES:

e Aukstojo arba aukstesniojo iSsilavinimo (kolegijoje ar universitete);

e Darbo patirties pardavimy vadybininko pozicijoje arba sveikatinimo jstaigoje - tai blty
privalumas;

e Rusy, angly ar vokieciy kalbos mokéjimo - tai blty privalumas bendravimui su jvairiais
klientais;

e Galimybés dirbti slenkanciu grafiku - lankstumo ir prisitaikymo prie darbo ritmo;

e Atsakingumo, sgziningumo, komunikabilumo ir gery bendravimo jgudziy;

e Puikiy darbo kompiuteriu jgtdziy - gebéjimo naudotis apskaitos ir dokumenty valdymo
sistemomis;

e Galimybés 4 savaites dirbti BirsStone arba Druskininkuose - mobilumo ir lankstumo.

MES JUMS SIULOME:

Bonusus, kurie priklausys nuo Tavo asmeniniy rezultaty;
Mokymuy metu pasirtpinsime nakvyne, pusryciais bei vakariene;
Papildomy naudy paketas: nemokami apsilankymai baseiny ir pirciy

erdveje, speciali darbuotojo kaina pietums, 50% nuolaida sanatorijos
gydymo paslaugoms jums ir jUsy Seimos nariams;

Galimybé pilnai dirbti nuotoliniu bldu pasibaigus 4 savaiciy mokymams;
Dalinj kelionés j/is darbo kompensavima.
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