
REZERVACIJŲ - PARDAVIMO
SPECIALISTAS (-Ė)

1250-1350 €/mėn. (bruto)

TAVO ATSAKOMYBĖS PAS MUS:

MES JUMS SIŪLOME:

 

TIKIMĖS IŠ TAVĘS:
Aukštojo arba aukštesniojo išsilavinimo (kolegijoje ar universitete);

Darbo patirties pardavimų vadybininko pozicijoje arba sveikatinimo įstaigoje – tai būtų

privalumas;

Rusų, anglų ar vokiečių kalbos mokėjimo – tai būtų privalumas bendravimui su įvairiais

klientais;

Galimybės dirbti slenkančiu grafiku – lankstumo ir prisitaikymo prie darbo ritmo;

Atsakingumo, sąžiningumo, komunikabilumo ir gerų bendravimo įgūdžių;

Puikių darbo kompiuteriu įgūdžių – gebėjimo naudotis apskaitos ir dokumentų valdymo

sistemomis;

Galimybės 4 savaites dirbti Birštone arba Druskininkuose – mobilumo ir lankstumo.

Rezervacijų priėmimas – sklandus ir tikslus klientų užsakymų registravimas;
Aktyvūs pardavimai – paslaugų pristatymas ir rekomendavimas, siekiant
užtikrinti geriausią klientų patirtį;
Klientų konsultavimas telefonu ir el. paštu – informacijos suteikimas, pagalba
priimant sprendimus, bendravimas tiek su naujais, tiek su esamais klientais;
Įeinančių ir išeinančių skambučių valdymas – mandagus, informatyvus ir
operatyvus bendravimas;
Iškilusių problemų sprendimas ir konfliktų valdymas – gebėjimas greitai
reaguoti, išlaikyti profesionalumą ir rasti tinkamiausią sprendimą.

Bonusus, kurie priklausys nuo Tavo asmeninių rezultatų;
Mokymų metu pasirūpinsime nakvyne, pusryčiais bei vakariene;
Papildomų naudų paketas: nemokami apsilankymai baseinų ir pirčių
erdvėje, speciali darbuotojo kaina pietums, 50% nuolaida sanatorijos
gydymo paslaugoms jums ir jūsų šeimos nariams;
Galimybė pilnai dirbti nuotoliniu būdu pasibaigus 4 savaičių mokymams;
Dalinį kelionės į/iš darbo kompensavimą.
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